
 ชุดประมวลความรูธุรกิจ 

       ...ยาดมสมุนไพร.... 

สาํนักงานบริหารและพัฒนาองค์ความรู้ 

69/18-19 อาคารชุดมิว บิลดิง้ ชัน้ 18-19 ถ.วิภาวดีรังสิต แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรุงเทพฯ 10400 

ผูจัดทํา..น.ส.นันทนภัส...วันดี...หนวยงาน..กศน.อําเภอพราว.. 



สาํนักงานบริหารและพัฒนาองค์ความรู้ 

69/18-19 อาคารชุดมิว บิลดิง้ ชัน้ 18-19 ถ.วิภาวดีรังสิต แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรุงเทพฯ 10400 

 ชุดประมวลความรูธุรกิจ 

       ...ยาดมสมุนไพร.... 



ชุดประมวลความรูธุรกิจ 

“..ยาดมสมุนไพร...”  º·¹íÒ   

ËÅÑ¡¡ÒÃáÅÐàËµØ¼Å 
 ÂÒ´ÁÊÁØ¹ä¾Ã   à»š¹ÂÒ·Õè¨Ñ´ÍÂÙ‹ã¹»ÃÐàÀ·à»š¹ÂÒ
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ÊÁØ¹ä¾Ãä´Œ 

วัตถุประสงคของการจดัทาํชดุประมวลความรู 

-เพ่ือรวบรวมองคความรูเกี่ยวกับการทาํยาดม

สมุนไพร 

-เพ่ือเผยแพรองคความรูเกี่ยวกับการทํายาดม

สมุนไพร 

-เพ่ือใหผูรับบริการชุดประมวลความรู  มีความรู

ความเขาใจและมองเห็นทิศทางในการสรางอาชีพ

จากการทํายาดมสมนุไพรใหเกิดรายได  มองเห็น

ชองทางในการสรางรายไดใหกบัตนเองและ

ครอบครัว 
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- ¡ÅØ‹ÁáÁ‹ºŒÒ¹·ÕèµŒÍ§¡ÒÃÃÒÂä´ŒàÊÃÔÁ¨Ò¡ÍÒªÕ¾¡ÒÃ·íÒÂÒ´ÁÊÁØ¹ä¾Ã 
- ¡ÅØ‹Á¤¹Ç‹Ò§§Ò¹·ÕèµŒÍ§¡ÒÃÁÕÍÒªÕ¾/¸ØÃ¡Ô̈ ¡ÒÃ·íÒÂÒ´ÁÊÁØ¹ä¾Ã 

- ºØ¤¤Å·ÑèÇä»·ÕèµŒÍ§¡ÒÃÃÒÂä´ŒàÊÃÔÁ¨Ò¡ÍÒªÕ¾¡ÒÃ·íÒÂÒ´ÁÊÁØ¹ä¾Ã 
 กลุมเปาหมาย 

ขั้นตอนการจดัทาํชุดประมวลความรู 
วิเคราะหความตองการทางธรุกจิของการทาํยาดมสมนุไพร โดยใชหลกั SWOT Analysis 

 

 

 อปุสรรคของธรุกจิ (THERAT) 
1. การรกัษามาตรฐานของผลิตภณัฑย์าดมสมนุไพรใหม้ีความชดัเจนในตวัผลิตภณัฑ ์

2. กลิ่นของยาดมตอ้งไมเ่ปลี่ยน 

จดุแข็งของธรุกจิ (STRENGTH) 
1.สามารถประกอบธรุกิจท่ีบา้นของตนเองได ้                  3. สามารถประกอบอาชีพโดยใชค้นเพียง 1 คน 

2.เงนิลงทนุนอ้ย  รายไดด้ี  คืนทนุไดเ้ร็ว                           4. สามารถเร่ิมตน้ทาํธรุกิจไดต้ามปริมาณของ 

                                                                                  จาํนวนยาดม  โดยเร่ิมตน้ท่ี 1,000 บาทขึน้ไป 

 

จดุอ่อนของธรุกจิ (WEAKNESS) 
1. เป็นธรุกิจท่ีตอ้งมีความรูเ้กี่ยวกบัสมนุไพร เชน่ คณุสมบตัขิองสมนุไพร  การเก็บรกัษาสมนุไพร 

2. กระบวนการผลิตจาํเป็นตอ้งรกัษามาตรฐานของกลิ่น 

โอกาสของธรุกจิ  (OPPORTUNITY) 
1. ปัจจบุนัมีผูส้นใจและเห็นความสาํคญัของสมนุไพรมากขึ้น  เนือ่งจากเป็นผลิตภณัฑท่ี์ทาํมาจากวัตถดุิบจาก

สมนุไพรธรรมชาต ิ

2. จาํนวนผูท่ี้รกัสขุภาพในการใชส้มนุเป็นแพทยท์างเลือกมีปริมาณท่ีมากขึน้ทกุปี 
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ข้ันตอนการจัดทําชุดประมวลความรู (ตอ) 

2. รวบรวมความร ูท่ี้เก่ียวกบั “ธรุกิจยาดมสมนุไพร” และ 

    นําวิเคราะหค์วามร ูด้งัน้ี 

     - ส่ืออิเลคทรอนกิส ์ ประเภทตา่งๆ INTERNET หนงัสือ 

        บทความตา่งๆ วีดโิอ(ตวัอย่างการทาํยาดมสมนุไพร) 

     - บทสมัภาษณจ์ากภมูิปัญญาทอ้งถ่ิน  จากกลุม่วิสาหกิจ 

        ชมุชนท่ีประสบความสาํเร็จจากธรุกิจสมนุไพร  โดยใช ้

        วิธีการสงัเกตพฤตกิรรม  การจดบนัทึก การบนัทึกเสียง 

        และนาํขอ้มลูตา่งๆ  มาเรียบเรียง 
 

ประโยชนที่คาดวาจะไดรับ 

1. สามารถนาํความรูต้า่งๆ ขัน้ตอนและเทคนคิตา่งๆ มา 

    ประยกุตใ์ชใ้นชวิีตประจาํวนั  สามารถใชค้วามรูต้า่งๆ เพ่ิม 

    ชอ่งทางในการสรา้งอาชพีและประกอบอาชพีธรุกิจยาดม  

    สมนุไพร  สามารถสรา้งรายไดจ้ากธรุกิจยาดมสมนุไพร 

    ใหก้บัตนเองและครอบครวั 

2. ชดุประมวลความรูธ้รุกิจ “ยาดมสมนุไพร”  สามารถเป็น 

    เคร่ืองมือในการวิเคราะหแ์ละตดัสินใจในการทาํธรุกิจยาดม 

    สมนุไพรได ้
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¸ØÃ¡Ô¨ÂÒ´Á
ÊÁØ¹ä¾Ã ÂÒ´ÁÊÁØ¹ä¾Ã   à»š¹ÂÒ·Õè¨Ñ´ÍÂÙ‹ã¹»ÃÐàÀ·à»š¹ÂÒ

ÊÁØ¹ä¾Ã»ÃÐ¨íÒºŒÒ¹ ãªŒÊÙ´´Á ÂÒ´Á ãªŒÊÙ´´Á 
ºÃÃà·ÒÍÒ¡ÒÃÇÔ§àÇÕÂ¹ Ë¹ŒÒÁ×́  µÒÅÒÂ à»š¹ËÇÑ´ 
¤Ñ´¨ÁÙ¡«Öè§ÁÕÇÔ¸Õ·íÒ·Õè§‹ÒÂËÒÊÁØ¹ä¾Ãä Œ́
ÊÐ´Ç¡  ÊÒÁÒÃ¶·íÒà¾×èÍ¨íÒË¹‹ÒÂà»š¹ÃÒÂä Œ́àÊÃÔÁä Œ́ 
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 ความรู/ทักษะสําหรับดําเนินการ 

 

 

 

 

ความร ูเ้กีย่วกบัสมนุไพร 

สมนุไพรท่ีนิยมนํามาใชทํ้ายาดม 

 ยาดมสมนุไพร เป็นยาท่ีจดัอยู่ในประเภทเป็นยาสมนุไพรประจาํบา้น    เป็นยาท่ีจดัอยู่

ในประเภทเป็นยาสมนุไพรประจาํบา้น ใชส้ดูดม ยาดม ใชส้ดูดม บรรเทาอาการวิงเวียน หนา้มืด 

ตาลาย เป็นหวดั คดัจมกูซ่ึงมีวิธีทาํท่ีงา่ยหาสมนุไพรไดส้ะดวก  สามารถทาํเพ่ือจาํหนา่ยเป็นรายได ้

เสริมได ้

  
 

 

 

กระบวนการผลิต 

พิมเสนเกล็ด  Borneol  (พิมเสนเทียม) , พิมเสน

แท ้ Borneol  camphor  เป็นพืชวตัถไุดจ้ากตน้พิมเสน เป็นสารสกดั

จากพืชรกัษาแผลสด ทาํใหม้ีกล่ินหอม แกล้มวิงเวียนหนา้มืด แกแ้ผล

สดขบัลม  หวัใจอ่อน บาํรงุหวัใจ ทาํใหช้ ุม่ชืน่ ทาํใหเ้รอ ขบัผายลม แก้

จกุเสียด แนน่เฟ้อ แกป้วดทอ้งแกบ้าดแผลสด แผลเร้ือรงั แผล

กามโรค แผลเนือ้รา้ย  

 คุณสมบัติของสมุนไพรท่ีนํามาใชทํายาดม 

เมนทอล (Menthol Crystal) 

สรรพคณุ : เป็นสารสกดัจากนํา้มนัสะระแหน ่(peppermint oil) ซ่ึงไดม้าจาก

พืช Mentha piperita ใชเ้ป็นยาภายนอกเก่ียวกบัการลดอาการปวดเมื่อย ฆา่

เชือ้ และใชเ้ป็นยาขบัลม 
คณุสมบติั : คลา้ยกบันํา้มนัเปปเปอรม์ิน้ท ์เพราะสกดัมาจากนํา้มนัสะระแหน ่

ผงการบรู เป็นเกล็ดกลมเล็กๆสีขาวแหง้ อาจจบักนัเป็นกอ้นร่วนๆแตกงา่ย ท้ิง

ไวใ้นอากาศ จะระเหิดไปหมด รสรอ้นปร่าเมา บาํรงุธาต ุทาํใหอ้าหารงวด ขบั

เสมหะและลม แกธ้าตพิุการ แนน่จกุเสียด ปวดทอ้ง ขบัลมในลาํไส ้แกไ้อ แกเ้ลือด

ลม ชกูาํลงั แกค้นั แกโ้รคตา ขบัลมใหผ้าย กระจายลม บาํรงุความกาํหนดั ขบั

เหงือ่ แกป้วดตามเสน้ เกลื่อนฝี แกเ้คล็ดขดัยอก บวม แกก้ระตกุ แกป้วดขอ้ แก้

ปวดเสน้ประสาท แกร้อยผิวหนงัแตก แกพิ้ษแมลงสตัวก์ดัตอ่ย 



 ความรู/ทักษะสําหรับดําเนินการ (ตอ) 

ดอกกานพลกูระจายเสมหะ แกเ้สมหะเหนยีว แกเ้ลือดออกตามไรฟัน แกป้วด

ฟัน แกร้าํมะนาด ขบัลม แกป้วดทอ้ง แกท้อ้งเสีย 

ดอกจนัทนเ์ทศมีสรรพคณุ ใชแ้กล้ม ขบัลม แกบิ้ด บาํรงุผวิหนงั 

พริกไทยดาํมีสรรพคณุชว่ยขบัลม ขบัเสมหะ ขบัเหงือ่ แกท้อ้งอืดทอ้งเฟ้อ แก้

อาการอาหารไมย่่อย 

โกศหวับวัสรรพคณุแกล้มในกองริดสีดวง ขบัลมในลาํไส ้ ขบัลม แกล้ม บาํรงุ

โลหิต  

กระวานรสเผ็ดรอ้น กล่ินหอม มีฤทธ์ิในการขบัลม  และฤทธ์ิในการยบัยัง้ การ

เจริญของเชือ้แบคทีเรียบางชนดิ  แกล้มเจริญอาหาร รกัษาโรค ราํมะนาด แก้

ลมจกุเสียดแนน่เฟ้อ แกล้มสนันบิาต 

     ประโยชนข์องยาดม  
         1. ใชส้ดูดม ยาดม ใชส้ดูดม บรรเทาอาการวิงเวียน หนา้มืด ตาลาย เป็นหวดั คดัจมกู 

         2. เป็นการเพ่ิมรายไดห้รือทาํเป็นอาชพีเสริม 

                                ขอ้ควรระวงั 

                                      1. ควรใชอ้ย่างระมดัระวงัไมค่วรใหเ้ขา้ตา จะทาํใหแ้สบตาได ้

                                      2. ควรวางยาดมสมนุไพรใหพ้น้มอืเด็ก 



 ความรู/ทักษะสําหรับดําเนินการ (ตอ) 

ขอ้เสนอแนะ 

          1.  ยาดมสมนุไพรอาจใชส้มนุไพรชนดิอ่ืนๆท่ีมี

คณุสมบตัติามตอ้งการของแตล่ะบคุคลได ้

          2.  ผูผ้ลิตยาดมสมนุไพรควรศึกษาคณุสมบตัขิอง

สมนุไพรแตล่ะชนดิเพ่ือนาํไปใชไ้ดถ้กูตอ้งและไมเ่ป็น

อนัตราย 

          3. ยาดมสมนุไพรสามารถเตมิกล่ินลงไป เพ่ือใหไ้ด ้

กล่ินท่ีแปลกใหม ่เชน่ กล่ินมะลิ กล่ินกหุลาบ เป็นตน้ 

          4. ผูผ้ลิตอาจจะบรรจยุาดมสมนุไพรในขวดหรือ

ภาชนะท่ีแปลกใหมเ่พ่ือเป็นการดงึดดูใจใหอ้ยากซ้ือหา 

ขอ้แนะนําในการใชส้มนุไพร 

การใชส้มนุไพรท่ีถกูตอ้ง ควรปฏิบติัดงัน้ี 

ใชใ้หถ้กูตน้ สมนุไพรมีชือ่พอ้งหรือซํา้กนัมากและบางทอ้งถ่ินก็

เรียกไมเ่หมือนกนั จึงตอ้งร ูจ้กัสมนุไพร และใชใ้หถ้กูตน้ 

ใชใ้หถ้กูสว่น ตน้สมนุไพรไมว่่าจะเป็นราก ใบ ดอก เปลือก ผล 

เมล็ด จะมีฤทธ์ิไมเ่ทา่กนั บางทีผลแก ่ผลอ่อนก็มีฤทธ์ิตา่งกนั

ดว้ย จะตอ้งร ูว่้าสว่นใดใชเ้ป็นยาได ้

ใชใ้หถ้กูขนาด สมนุไพรถา้ใชน้อ้ยไป ก็รกัษาไมไ่ดผ้ล แตถ่า้มาก

ไปก็อาจเป็นอนัตราย หรือเกิดพิษตอ่ร่างกายได ้

ใชใ้หถ้กูวิธี สมนุไพรบางชนดิตอ้งใชส้ด บางชนดิตอ้งปนกบั

เหลา้ บางชนดิใชต้ม้จะตอ้งร ูวิ้ธีใชใ้หถ้กูตอ้ง 

ใชใ้หถ้กูกบัโรค เชน่ ทอ้งผกูตอ้งใชย้าระบาย ถา้ใชย้าท่ีมีฤทธ์ิ

ผาดสมานจะทาํใหท้อ้งผกูย่ิงขึน้ 

อาการท่ีเกดิจากการแพย้าสมนุไพร มีดงัน้ี 

ผื่นขึน้ตามผิวหนงัอาจเป็นตุม่เล็กๆ ต ุม่โต ๆ เป็นป้ืนหรือเป็นเม็ดแบนคลา้ยลมพิษ อาจ

บวมท่ีตา (ตาปิด) หรือริมฝีปาก (ปากเจ่อ) หรือมีเพียงดวงสีแดงท่ีผิวหนงั 

เบ่ืออาหาร คล่ืนไส ้อาเจียน (หรืออย่างใดอยา่งหนึง่) ถา้มีอยู่กอ่นกินยาอาจเป็นเพราะ

โรค 

หอ้ืูอ ตามวั ชาท่ีล้ิน ชาท่ีผิวหนงั 

ประสาทความรูสึ้กทาํงานไวเกินปกต ิเชน่เพียงแตะผิวหนงัก็ร ูสึ้กเจ็บ ลบูผมก็แสบหนงั

ศีรษะ ฯลฯ 

ใจสัน่ ใจเตน้ หรือร ูสึ้กวบูวาบคลา้ยหวัใจจะหยดุเตน้ และเป็นบ่อยๆ 



 ความรู/ทักษะสําหรับดําเนินการ (ตอ) 



 ความรู/ทักษะสําหรับดําเนินการ (ตอ) 

 ความรูเร่ืองทะเบียนการคา/การจดลิขสิทธิ์สูตรการผลิต 

         ผูมีหนาที่จดทะเบียนพาณิชย 

1.1 บุคคลธรรมดาคนเดียว (กิจการเจาของคนเดียว) 

1.2 หางหุนสวนสามัญ  

1.3 นิติบุคคลท่ีตั้งขึ้นตามกฎหมายตางประเทศท่ีมาตั้ง

สํานักงานสาขาในประเทศไทย  

1.4 หางหุนสวนสามัญนิติบุคคล  หางหุนสวนจํากัด  

1.5 บริษัทจํากัด  บริษัทมหาชนจํากัด  โดยบุคคลตาม 

1.1-1.5 ตองประกอบกิจการคาซึ่งเปนพาณิชยกิจตามท่ี

รัฐมนตรีวาการกระทรวงพาณิชยกําหนดตาม 2    

    เอกสารที่ใชจดทะเบียนพาณิชย      

รายละเอียดเอกสารประกอบคําขอจดทะเบียน

พาณิชย (โปรดคลิก)  

          *ทานสามารถ Download แบบ

พิมพไปใชในการจดทะเบียนได

ที่ www.dbd.go.th /ดาวนแบบฟอรม/

ทะเบียนพาณิชย หรือขอรับแบบพิมพไดที่  

           1. สํานักงานเศรษฐกิจการ

คลัง   กรุงเทพมหานคร   

           2. สํานักงานเขตทุกเขต  

           3. เทศบาล    

           4. องคการบริหารสวนตําบล   

           5. เมืองพัทยา 

    เอกสารที่ใชจดทะเบียนพาณิชย      

 

ในเขตกรุงเทพมหานคร  ย่ืนจดทะเบียนพาณิชยได

ท่ี                                       

          (1) สํานักงานเศรษฐกิจการคลัง สํานักการคลัง 

กรุงเทพมหานคร รับจดทะเบียนพาณิชยกิจของผู

ประกอบพาณิชยกิจ ท่ีมีสํานักงานแหงใหญตั้งอยูในเขต

กรุงเทพมหานคร 

          (2) ฝายปกครอง  สํานักงานเขตทุกแหง รับจด

ทะเบียนพาณิชยกิจของผูประกอบพาณิชยกิจ ท่ีมี

สํานักงานแหงใหญตั้งอยูในทองท่ีของเขตนั้น 

สอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติมไดที่ : 

สํานักงานเศรษฐกิจการคลัง สํานักการคลัง โทร. 0-

2224-1916, 0-2225-1945 

หรือที่ ฝายปกครอง สํานักงานเขตทุกแหง และที่

เว็บไซต www.bangkok.go.th/fiic 

          

5.2 ในภูมิภาค ย่ืนจดทะเบียนไดท่ี : 

เทศบาล องคการบริหารสวนตําบล หรือ

เมืองพัทยา รับจดทะเบียนพาณิชยของผู

ประกอบพาณิชยกิจท่ีมีสํานักงานแหงใหญ

ตั้งอยูในทองท่ีเทศบาล องคการบริหารสวน

ตําบล หรือเมืองพัทยาแลวแตกรณี 

 

สอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติมไดที่ : สวน

บริหารการจดทะเบียน  สํานักขอมูลธุรกิจ 

กรมพัฒนาธุรกิจการคา โทร. 0-2547-

4446-7 และสํานักงานพัฒนาธุรกิจการคา

จังหวัดทุกจังหวัด 

http://regcom.dbd.go.th/mainweb/fileadmin/user_upload/pdf/documents_for_used_in_registration.pdf
http://regcom.dbd.go.th/mainweb/fileadmin/user_upload/pdf/documents_for_used_in_registration.pdf
http://www.dbd.go.th/mainsite/index.php?id=20077
http://www.dbd.go.th/mainsite/index.php?id=20077
http://www.bangkok.go.th/fiic
http://www.bangkok.go.th/fiic


 
ชุดประมวลความรูธุรกิจ 

“ยาดมสมุนไพร” 
 

วตัถดิุบ : การบรู  เมนทอล  พิมเสน  กานพล ู ดอกจนัทนเ์ทศ 

             พริกไทยดาํ  โกศหวับัว  กระวาน  (จาํนวน  430  บาท) 

ขวดบรรจภุณัฑ ์: ขวดบรรจภุณัฑย์าดม   100 ขวด 

                         ( 1:4 บาท = 400  บาท) 

ตราโลโก ้: สติ๊กเกอรข์นาดเสน้ผา่ศนูยก์ลาง 2 ซม.  จาํนวน 

               100  ดวง ( 1:0.50  บาท =  50  บาท ) 

เงินลงทุนสําหรับ 
ยาดมสมุนไพร 

100ขวด 

อปุกรณ ์: กาลามงัสแตนเลส (ไมค่วรใชก้าลามงัพลาสตกิ)  ราคา 80  บาท 

                ไมพ้ายไมขนาดเล็ก  ราคา  30  บาท 

                ชอ้นสแตนเลส  ราคา  10  บาท     รวมอปุกรณท์ัง้หมดราคา  120  บาท 

ตน้ทนุขวด

ละ 10 

บาท 

ยาดม 

100 ขวด 

 

ขายขวดละ 25  บาท  

รายได ้2,500  บาท 

กาํไร 1,500  บาท 

 

ขายขวดละ 20บาท 

รายได ้2,000 บาท 

กาํไร   1,000 บาท 



ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ ยาดมสมุนไพร “ 

เครื่องมอื 

กาละมงั ไมพายเลก็ ชอน 

อุปกรณ 

สติ๊กเกอร/ตราโลโก ขวดบรรจภุณัฑยาดม 

ประมวลเนื้อหา 



ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ ยาดมสมุนไพร “ 

วัตถุดิบ 

การบูร พิมเสน เมนทอล 

กานพลู ดอกจันทนเทศ 

กระวาน โกศหัวบัว พริกไทยดํา 

ประมวลเนื้อหา 



ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ ยาดมสมุนไพร “ 

ประมวลเนื้อหา 

กระบวนการ/ข้ันตอนในการทํา 

กระบวนการเตรียมวัสดุ  

1. การบูรเกล็ด 1  ขีด  การบูรมีลักษณะเปนเกล็ดเล็กๆ สีขาว มีสรรพคุณ ขับลม แกจุกเสียด
แนนเฟอ แกปวดทอง  ขับเหงื่อ ทาแกเคล็ดบวม ขัดยอก แพลง แกพิษแมลงสัตวกัดตอย และ
โรคผิวหนังเรือ้รัง 
 

2. เมนทอล  3  ขีด  เมนทอลมีลักษณะเปนผลึกสีขาว กล่ินหอมเย็นมีสรรพคุณใชเปนยา
ภายนอกเกี่ยวกับการลดอาการปวดเมือ่ย ฆาเชื้อ และใชเปนยาขับลม ที่ใหความเย็นซาบซา 

3.   พิมเสน 1  ขีด พิมเสนมีลักษณะเปนเกล็ดเล็กๆ สีขาวขุน สรรพคุณของพิมเสน  มีกล่ิน
หอมเย็น ใชสูตรดมแกลมวงิเวยีน ทาภายนอกแกเคล็ดขดัยอก 

4.  กานพล ู 1  ขีด   กานพลู มีกล่ินหอมจัด มีน้ํามันหอมระเหยมาก  มีสรรพคุณ ชวยขับลม 
แกอาการทองอืด ทองเฟอ ปวดทอง และแนนจุกเสียด  

5.  ดอกจันทนเทศ  1  ขีด   ดอกจันเทศมีสรรพคุณ ใชแกลม ขับลม แกบิด บํารุงผิวหนัง 

6.  พริกไทยดํา 1  ขีด  พริกไทยดํามีสรรพคุณชวยขับลม ขับเสมหะ ขับเหงื่อ แกทองอืด
ทองเฟอ แกอาการอาหารไมยอย 

7.  โกศหัวบัว   1  ขีด  โกศหัวบัวสรรพคุณแกลมในกองรดิสีดวง ขับลมในลําไส  ขับลม แกลม 
บํารุงโลหิต  

8.  กระวาน   2  ขีด  กระวานรสเผ็ดรอน กล่ินหอม มีฤทธิ์ในการขบัลม  และฤทธิ์ในการยับย้ัง 
การเจริญของเชื้อแบคทีเรยีบางชนิด  แกลมเจริญอาหาร รกัษาโรค ราํมะนาด แกลมจุกเสียด
แนนเฟอ แกลมสันนิบาต 



ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ ยาดมสมุนไพร “ 

ประมวลเนื้อหา 

กระบวนการ/ข้ันตอนในการทํา (ตอ) 

ขั้นตอนการปฏิบัติ 

ข้ันที่ 1   ข้ันเตรียมพิมเสนน้ํา      
     1. นําสวนผสมท้ัง  3 ชนิด  คือ เมนทอล  3 สวน พิมเสน  1 สวน   การบูร  1 สวน
เทผสมรวมกันในภาชนะสําหรับผสมสาร 
     2. ใชไมพายเล็กคนใหสวนผสมท้ังหมดละลายเปนของเหลว (ถาไมใชไมคนอาจใช
วิธีการเขยาขวดใหสวนผสมละลายก็ได) 
     3. นําพิมเสนท่ีไดบรรจุขวดปากกวางปดฝาพักไว 

ข้ันที่ 2 ข้ันเตรียมสมุนไพร 
      1.  นําสมุนไพรท้ัง 5 ชนิด ในท่ีนี้ประกอบดวย กานพลู  ดอกจันทนเทศ   พริกไทย
ดํา  โกศหัวบัว   กระวาน ใสภาชนะรวมกันผสมคลุกเคลาเขาดวยกัน 

     2.  น้ําสมุนไพรท่ีไดใสในขวดปากกวางท่ีเตรียมไวในขั้นตอนท่ี 1 ปดฝาขวดใหสนิท 
     3.  แชสมุนไพรในพิมเสนน้ํา 1  คืน 
     4.  นําสวนผสมท่ีไดบรรจุในขวดมีฝาปดเพื่อนําไปใชประโยชนตอไป 

 

ข้ันที่ 3 ข้ันตอนบรรจุภัณฑ 
      1.  บรรจุสมุนไพรท่ีไดนําใสขวด 

      2.  ติดตราโลโกบรรจุภัณฑ 



.......ช่ือเร่ือง.................. ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ ยาดมสมุนไพร “ 

ประมวลเนื้อหา 

การตลาด 
การสรางตลาดและการหาแหลงตลาดใหม 
          ปจจุบันการหาตลาดเพื่อรองรับสินคา 1 ตําบล 1 ผลิตภัณฑจากชุมชนสูผูบริโภคท่ัวไป จนเกิดเปน
ผลิตภัณฑยอดนิยมระดับประเทศนั้น สามารถหาชองทางขายใหมได 13 ลักษณะ โดยแตละลักษณะมีความ
เหมาะสมแตกตางกันไปตามประเภทผลิตภัณฑ กอนจะกําหนดลักษณะการขายตองทราบสัดสวนของตลาดหรือ
ธรรมชาติขององคประกอบภายในตลาดเสียกอน ซึ่งโดยท่ัวไประบบการซื้อขายจะแยกไดเปน 3 สวนดังนี้ 
          - ตลาดขายสง เนนการขายผานตัวแทนคาสง (บริษัทจัดจําหนาย, ย่ีปว ซาปว, รานคาสง, 
หางสรรพสินคา, เครือขายรานสะดวกซื้อ) โดยตลาดนี้จะมีมูลคาประมาณ 60-80% ของกําลังซื้อตลาดท่ัว
ประเทศ 
          - ตลาดขายปลีก เนนการขายปลีกหนารานใหผูสนใจท่ัวไปและสมาชิกตลาดสวนนี้จะมีมูลคาประมาณ 
20-40% ของกําลังซื้อท่ัวประเทศ 
          - ตลาดขายตรง เปนการขายดวยวิธีการส่ือสารโดยตรงไปยังลูกคาแตละคนหรือแตละกลุมเปาหมาย 
เพื่อใหเกิดการตัดสินใจซื้อโดยตรง ไดแก การขายโดยการตั้งทีมขายตรงโทรศัพทไปหาลูกคา, ใช Fax, จดหมาย
เชิญชวน, ใช Catalogue รวมท้ังใชส่ือวิทยุ, หนังสือพิมพ, ทางอินเทอรเน็ต โดยมีบริการเสริมพิเศษคือ การจัดสง
ถึงมือผูซื้อโดยตรง (Delivery Service) สําหรับตลาดขายตรง ปจจุบันมีความสําคัญมากขึ้นเพราะเปนวิธีสราง
ความใกลชิดกับลูกคาโดยตรง ทําใหไดรับขอมูลท่ีเปนประโยชนในการพัฒนาของสินคาใหมใหตรงความตองการท่ี
แทจริงของลูกคา 

แนวทางเลือกพัฒนาตลาด 1 ตําบล 1 ผลิตภัณฑ 
              เพื่อให 1 ตําบล 1 ผลิตภัณฑกระจายไปสูกลุมเปาหมายไดมากท่ีสุดตองพิจารณาความพรอมของ
ธุรกิจวามีความถนัดท่ีจะขายเองท้ังหมดได ครอบคลุมตลาดเพียงใดและตลาดในสวนท่ีเขาไมถึงจะใชบุคคลจาก
ภายนอกท่ีชํานาญการขายเขามาชวยเหลือไดอยางไรบาง สําหรับลักษณะการสรางเครือขายธุรกิจใหมทํา 13 
รูปแบบการสรางเครือขายธุรกิจใหมจะเร่ิมตั้งแตการลงทุนขายเองท้ังหมด การเลือกใชพันธมิตรคูคาชวยขายและ
การรวมลงทุนเพื่อชวงชิงโอกาสใหมในอนาคตใหไดมากท่ีสุด จะเร่ิมตั้งแตการขายเอง การใชพันธมิตรชวย
กระจายสินคาและการรวมทุนเพื่อสรางตลาดใหม 



ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ ยาดมสมุนไพร “ 

ประมวลเนื้อหา 

การตลาด (ตอ) 

บทสรุปกลยุทธการพัฒนาชองทางขาย 

        กลยุทธการตลาดสําหรับ 1 ตําบล 1 ผลิตภัณฑในชวงเร่ิมตนทําธุรกิจใหม นอกจากจะตองกลาคิดใหมเพื่อ

ทาทายการสรางผลิตภัณฑใหมและบริการใหมท่ียังไมเคยมีมากอนในตลาด หรือตอยอดใหมใหกับผลิตภัณฑใน

ตลาดเดิมใหดีย่ิงขึ้น ตรงใจลูกคาย่ิงขึ้นและมีราคาท่ีสมเหตุสมผลย่ิงขึ้นแลว ยังตองการหาชองวางใหมหรือทองถิ่น

ขายใหมใหตลาดใหมดวยท้ังหมดนีต้องอาศัย การนําเอกลักษณของภูมิปญญาทองถิ่นมาตอยอดใหมใหตรงใจลูกคา

นั่นเอง สําหรับการทําใหธุรกิจมีความรุดหนาอยางรวดเร็วโดยประยุกตท้ัง 13 ตนแบบการสรางเครือขายธุรกิจไปใช

ใหไดผลนัน้เราตองประเมินท้ังขอดขีอเสียของแตละตนแบบ ธุรกิจนี้กอนเปนอันดับแรก จากนั้นตองคัดเลือก

ตนแบบธุรกิจท่ีสามารถสรางเปนองคประกอบของความสัมพันธท่ีใกลชิดกับลูกคา คูคา พันธมิตรธุรกิจและชุมชน

ลูกคาใหไดในเวลาจํากัดและมีตนทุนต่ําสุดตอการทําใหเกิดการซื้อของลูกคาแตละราย โดยท่ัวไปสามารถแยกระดับ

ความสัมพันธการสรางตนแบบเครือขายธุรกิจของ 1 ตําบล 1 ผลิตภัณฑ ไดเปน 3 ระดับดังนี้ 

      ระดับความสัมพันธใกลชิดพิเศษ (Direct For Key Account Relation) โดยใชทีมขายสงพิเศษ (Key 

Account Service Team) เขาเย่ียมลูกคารายใหญ (Key Account) อยางใกลชิดและลึกซึ้งแบบตัวตอตัว (Face 

to Face) โดยลูกคาเหลานี้ ผูบริหารจะตองใหความสําคัญมากเปนพิเศษ เพราะถือเปนหัวใจของแหลงรายไดธุรกิจ 

ไมควรปลอยใหทีมขายสงดูแลเพียงฝายเดียว 

      ระดับความสัมพันธทางออม (Indirect For Business Partnership Relation) เปนการคัดเลือกตัวแทน

ขาย, พอคาคนกลาง, คูคา, หุนสวนธุรกิจและพนัธมิตรท่ีมีความถนัดทางการขายและความเชี่ยวชาญพิเศษในการ

จัดจําหนายในแตละพื้นท่ี เพื่อใหผลิตภัณฑเขาถงึทุกกลุมของลูกคาอยางรวดเร็วแทนการลงทุนเองท้ังหมดตั้งแต

การตั้งทีมขายสง, หนารานหรือการลงเคร่ืองมืออุปกรณผูเชี่ยวชาญพิเศษ เปนตน ถาสามารถเลือกใชคนกลางท่ี

เหมาะสมในแตละประเภทผลิตภัณฑจะลดคาใชจายการขายได มากกวาการใชพนักงานขายสงของเราไดตัง้แต 20 

- 40% เนื่องจากการรุกเขาถึงทุกพื้นท่ีขายโดยตรงของพอคาคนกลางเหลานี้มีประสิทธิภาพและสามารถดําเนินการ

ไดทันที 

      ระดับความสัมพันธใกลชิดกับลกูคาผูบริโภคคนสดุทาย (Direct For End User Relation) โดยการสราง

ชุมชนลูกคาใหไดเร็วท่ีสุดและคัดเลือกความสัมพันธของลูกคาแตละกลุมใหชัดเจน เพ่ือหาทางสรางรายไดโดยตรง 

ไมผานคนกลางจะทําใหบริษัทคัดเลือกผลิตภัณฑท่ีมีคุณภาพสูงหรือมีเอกลักษณพิเศษ ซึ่งแมจะมีจํานวนจํากัดและ

ขายไดนอยแตก็สามารถทํากําไรมากเนื่องจากลูกคาเหลานี้มีความเชื่อใจและ มีความภักดีมากกวาลูกคาท่ัวไปท่ี

ตองการสินคาดีราคาถูกเทานั้น 
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การตลาด (ตอ) 

ขอบคุณขอมูลจาก MGA Guru  Association http://www.mga.co.th/viewmarketing.php?id=31 

ทําเล/สถานที่ขาย 

รานขายยา แผนไทยโบราณ แผนปจจุบัน 

สถานท่ีท่ีมีผูปวย 

ศูนยแสดงสินคา  OTOP/ชุมชน/สถานท่ีราชการ วัด แหลงทองเท่ียว 

โรงพยาบาล รพ.สต.ประจําตําบล 

งานพิธีตางๆ งานศพ 

งานบุญ งานบวช งานข้ึนบานใหม งานบุญตามประเพณีทองถ่ิน/ในชุมชน 

รานขายของชํารวย/ของท่ีระลึก 

http://www.mga.co.th/viewmarketing.php?id=31
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การตั้งราคา 
การประเมินราคาผลงาน  (จะตองคํานวณราคาทุน กําไร ราคาขาย) 

        การคิดราคาคํานวณ ผูขายจะตองคิดจากราคาสนิคาทั้งหมดรวมกับคาสึกหรอของเครื่องใช 

คาแรง คาขนสง คาพาหนะ คานํ้าคาไฟ 

        การคิดกําไร ข้ึนอยูกับความตองการของผูผลิต เชน กําไร 40/50/หรือ60/ 

        การกําหนดราคาขาย จะตองคิดตนทุนทั้งหมดบวกดวยกําไรที่ตองการ ที่จะเปนราคาขาย 

การประชาสัมพันธ 
การประชาสัมพันธ/สงเสริมการตลาด   

        ธุรกิจยาดมสมุนไพร   เปนธุรกิจที่ตองการเจาะตลาดกลุมผูรักสุขภาพทางเลือกดวยสมุนไพร  

การเขาถึงกลุมผูบริโภค   ผูผลิตตองสรางภาพลักษณที่ดีใหกับผลิตภัณฑ ในทุกๆ  ดาน    

         การประชาสัมพันธที่เนนเขาถึงกลุมผูบริโภค   ผูผลิตจําเปนตองวิเคราะหกลุมลูกคาใหชัดเจน  

เพื่อใหงายในการเขาถึงและประชาสัมพันธใหถูกกลุมเปาหมาย 

         สื่อที่ชวยในการประชาสัมพันธ  อาทิ   แผนพับ   ปายโฆษณา   ประกาศสปอตโฆษณาผาน

ทางวิทยุชุมชน     โดยสรางคําพูดหรือวลีที่สั้น  งายตอการเขาใจ  และมีความหมายชัดเจนถึงตัวสินคา    

ชวยในการเปนสื่อในการจําตัวสินคามากข้ึน 

         การจัดทําโปรโมช่ันพิเศษในการเพิ่มยอด  อาทิ  การซ้ือยาดมสมุนไพรต้ังแต  100  ขวด  ข้ึนไป  

จะขายในราคาขายสง   บริการสงฟรีเมื่อสั่งตามจํานวน    หรือมีสวนลดพิเศษสําหรับลูกคาหรือรานคา

ประจําที่สั่งซ้ือ   
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ปญหา/วธิกีารตัดสนิใจ/กระบวนการแกปญหา 

ธุรกิจยาดมสมุนไพร   
 เปนธุรกิจทีก่ระบวนการทาํงานไมซับซอน   เปนธุรกิจที่เร่ิมตนดวยทุนที่นอยและสามารถ
ประกอบการเพียงคนเดียวได  แตผูที่จะประกอบธุรกิจนี้จําเปนจะตองมีความรูเร่ืองสมุนไพรและจะตองใสใจ

ทุกรายละเอียดในกระบวนการผลติ  ปญหาที่เกิดข้ึนแรกๆสําหรับการประกอบธุรกิจนีก้ารคัดเลือกวัตถุดบิมี

ความสําคัญเปนลําดบัตน  การรักษาคุณภาพการผลิต  การซื่อสตัยกบัลูกคา จึงเปนสิ่งสําคัญในการมัดใจ

ลูกคา 

ปญหาสวนใหญของการทําธุรกิจยาดมสมุนไพร  คือ 
1. กระบวนการผลิต   สวนใหญในกระบวนการผลิตในการทําธุรกจิยาดมสมุนไพรจะเกิดข้ึน  2  สวน 

           -  ดานวัตถุดิบ 

              วัตถุดบิสมุนไพรเปนวัตถุดบิหลักในการทําธุรกิจนี้  โดยเมื่อทาํธุรกิจนี้เติบโตในชวงระยะหนึ่งการ

ขาดแคลนวัตถดุิบจะเกดิข้ึน  เนื่องจากวัตถดุิบจะหมดไปกับยอดขายที่เพ่ิมข้ึน   วิธีการแกปญหาในสวนนี้  

ผูประกอบการควรจะมีการคํานวณวัตถุดิบแตละชนิดแลวมกีารสต็อควัตถุดบิอยางเพียงพอ  เพ่ือใหการจัดสง

สินคายาดมสมุนไพรไมขาดชวงใหกับลกูคา   เพ่ือที่จะเรียกความมั่นใจ  ความพึงพอใจในการจัดสงใหกับ

ลูกคา  และคํานวณอายุการจัดเก็บของสมุนไพรแตละชนิดใหอยูในชวงระยะเวลาที่พอดีอีกทั้งเปนการรักษา

คุณภาพของสมุนไพรใหอยูไดนาน 

           - การรักคุณภาพมาตรฐาน 

             ธุรกิจยาดมสมนุไพร  กลิ่นของยาดมตองรักษามาตรฐานการผลติใหชัดเจน  โดยยาดมสมุนไพรไม

ควรใชบรรจุภัณฑที่เปนขวดพลาสตกิ  เนื่องจากจะทําใหกลิน่เพ้ียนและเปลีย่นไปจากเดิม  ควรใชบรรจุภัณฑ

ที่เปนขวดแกวจึงจะเหมาะสมที่สุด 

2. การตลาด 

           การตลาดในการทําธุรกิจยาดมสมุนไพร   ปจจุบันมีผลิตภัณฑที่หลากหลาย  คูแขงทางดานการตลาด

เปนปญหาประการหนึง่ในการเตบิโตของธุรกิจ  การเรียกความมั่นใจใหผูบริโภคซื่อสตัยกบัผลิตภัณฑตอง

รักษาภาพลกัษณในการทาํธุรกิจ   คุณภาพของสินคา  ความซื่อสัตยกบัลกูคาเปนสิ่งสําคัญ  และการวิเคราะห

คูแขงทางการตลาดเพ่ือนาํขอมูลมาเปรียบเทียบและปรับปรุงสินคาและพัฒนาสินคาของเราตลอด   การ

ปรับเปลี่ยนบรรจุภัณฑใหหลากหลายและเขาถึงกลุมผูบริโภคใหหลากหลายกลุม 
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ประมวลเนื้อหา 

ปจจัยสูความสาํเรจ็ 
           

          -  ผูประกอบการตองมีความรูความเขาใจในเร่ืองสมุนไพร อาทิ  คุณสมบัติของสมุนไพรแตละชนิด 

             สรรพคุณของสมุนไพร   การเก็บรักษา  เปนตน 

          -  ผูประกอบการสามารถรักษามาตรฐานและคุณภาพการผลิตของยาดมสมนุไพรในทุกๆ ดาน 

             ไดอยางสม่ําเสมอ 

          -  ผูประกอบการมีความซื่อสัตยกับลกูคาและมีคุณธรรมในการประกอบการ 

          -  ผูประกอบการมีการกําหนดราคาที่ชัดเจนกับลกูคา 

          -  ผูประกอบการมีวิสัยทัศนในการปรับปรุงเพ่ือพัฒนาผลิตภณัฑยาดมสมุนไพรอยางตอเนื่องและเพ่ิม 

             มุมมองในการเขาถึงกลุมลูกคาไดอยางหลากหลาย   สรางกลยุทธใหมๆ   เพ่ือเพ่ิมยอดขายและ 

             รายได  

       

แนวคิดใหมในการพฒันาอาชพี 
           

             ผูประกอบการยาดมสมุนไพรตองสรางแนวคิดใหมๆ  ในการเพ่ิมยอดขายในธุรกิจนี้ 

                  -  เพ่ิมขนาดบรรจุภัณฑใหหลากหลายและปรับราคาตามขนาดและรูปแบบของบรรจุภัณฑ 

    และเพ่ิมความหลากหลายของบรรจุภัณฑ  เพ่ือเพ่ิมโอกาสในการเขาถึงกลุมลูกคาให 

    หลากหลายกลุม 

                  - ปรับกลยุทธทางดานการตลาดใหมๆ   ใหเขาถึงกลุมผูบริโภค 

       การประกอบธุรกิจยาดมสมุนไพรเปนธุรกิจที่เกี่ยวของกับสุขภาพ  ผูประกอบการตองใสใจทุก

รายละเอียดในการใชวัตถุดิบ  การคัดเลือกวัตถุดิบเปนสิ่งที่สําคัญ  เนื่องจากจะทําใหลกูคาไดผลิตภณัฑยาดม

ที่มีคุณภาพ  เหมาะสมสาํหรับการสดูดมที่เขาไปในรางกาย  และแสวงหาความรูที่เกี่ยวกับสมนุไพรอยูตลอด

และเพ่ิมมุมมองทางการตลาดที่เปลีย่นไปในสมยัปจจุบัน 
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ตํานานยาสมุนไพรโบราณ โดย ชมรมวานมหาเศรษฐ ี

ตํารับยาสมุนไพรไทยโบราณ ผูปรุงจะตองมพีื้นฐานดานเวชกรรมการแพทยจากหมอ

ยา หรอืผูเฒาผูแกผูเปนหมอโบราณ ที่จะเรยีนรูเริ่มแรกจาก ตนไม ใบหญา จากพชื

สมุนไพรใกลตัวทัง้สมุนไพรในครัวเรอืนและช้ินสวนของสัตวรวมถึงธาตุวัตถุทัง้หลาย

ที่จะนํามาใชประกอบยา  

วานใหคุณ สมุนไพร 108 โดย บก.สมพงษ บัวแยม 
หนังสอืที่ใหความรูเกี่ยวกับพชืสมุนไพรที่เปนพชืมงคลและพชืรักษาโรค นั่นคอื "วาน" 

49 สมุนไพรใกลตัว สารพัดรักษาโรค  
รวบรวมขอมูลทางพฤกษศาสตรเเละสรรพคุณดานสมุนไพรของพชืสมุนไพรตางๆ ไวถงึ 49 ชนดิ หลายชนดิเปนที่รูจัก

กันโดยทั่วไป เเตหลายชนดิเปนพชืทีไ่มคุนตา เเละอกีหลายชนดิที่หลายคนอาจไมคดิวาเปนสมุนไพรเสยีดวยซ้ํา 

ตะลุยดงสมุนไพร โดย ทัศนา ทัศนมติร 
พาคุณผูอานทองไปบนเสนทางสมุนไพร จากแหลงปลูกสูแหลงผลติเปนตัวยา ที่การันตไีดถงึคุณภาพระดับสากล และ

ตะลุยสวนสมุนไพรเกษตรอนิทรีย แหลงเศรษฐกจิสรางรายไดใหทองถิ่นที่มสีมนุไพรมากมาย 

ตํานานวานไทย โดย ชมรมวานมหาเศรษฐี 
นําเสนอศาสตรโบราณการนําวานสมุนไพรเพื่อนํามาปรุงยารักษาโรคตางๆ ตามตํารับ ตาํรายาแผนโบราณ โดยถายทอดจากผูมี

ประสบการณและรูจริงในเร่ืองวาน ทัง้ยังมีภาพประกอบ ที่บอกลักษณะ สรรพคุณ และวธิปีลูก ของวานแตละชนดิ 

ปลูกยารักษาปา 2 คูมือการปลูกสมุนไพรเพือ่เศรษฐกิจชุมชน โดย บก.ดสิทัต โรจนาลักษณ 
หนังสอืเลมนี้ไดรวบรวมการปลูกเเละใชสมุนไพรชวยอุดหนุนเศรษฐกจิระดับหมูบาน เปนสมุนไพรสวนเกนิของเเตละครอบครัว มา

ทํายาสําเร็จรูปงายๆ ประโยชนทางตรงก็คอื เปนการพัฒนาความสามารถในการผลติ เเละสงเสริมการใชสมุนไพรราคาถูก 
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101 ยอดสมุนไพรเปนยา โดย สรกมล ถมยาจิตรเจรญิ 
นี่คอืหนังสอืที่จะทําใหคุณรูจัก "สมุนไพร" ทัง้ 101 ชนดิจากพชืที่ใชปองกนับรรเทาโรคนานาชนดิมากย่ิงขึ้นกวาที่เคยรู พรอม

สารพัดสตูรที่ใชในการบําบัด บรรเทาโรคตางๆ  

สํานักงานบรหิารและพัฒนาองคความรู 
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เคล็ดลับภูมปิญญาไทย เลม 2 โดย จํารัส เซ็นนลิ 
เคล็ดลับการดูแลสุขภาพและรักษาโรคภัยไขเจ็บตางๆ ตลอดจนตํารายารักษาสมุนไพรหลายหลากชนดิ ซึ่งเปนความรูดัง้เดมิที่มี

มาตัง้แตโบราณกาลของบรรพบุรุษไทย 

สมุนไพรเพื่อการบาํบัดโรค โดย แกว กาญจนา 
รวมตัวยาสมุนไพรที่สําคัญของไทย พรอมทัง้บอกสารสําคัญ สรรพคุณ และวธิกีารใช เพื่อทานที่สนใจจะไดนําไปใชประโยชนกับ

ตนเองและผูอื่นไดอยางมปีระสทิธภิาพ  

การผลติพชืสมุนไพร โดย มณฑา ลมิปยะประพันธ 
การผลติพชืสมุนไพร ครอบคลุมความรูทั่วไปเร่ืองพชืสมุนไพรสรรพคุณของพชืสมนุไพร และกรรมวธิกีารนําพชืสมุนไพรไปใช

ประโยชน 

ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ยาดมสมนุไพร” 

สมุนไพรในบาน  โดย ไพรรนิ  ววิพิันธ 
มหัสจรรยสมุนไพรไทย  รูจักสรรพคุณทางยา  เพื่อใชรักษาสุขภาพวธิรัีกษาแบบธรรมชาตแิบบพึง่พาตนเอง 

สมุนไพรไทย  โดย ศูนยวทิยาศาสตรเพือ่การศกึษาขอนแกน 
รวบรวมสมุนไพรไทย  คุณสมบัตแิละมารูจักสมุนไพรไทยที่มคีุณคาและประโยชนนานับประการ 

สุขภาพดดีวยสมุนไพร   โดย นภิาพร 
สมุนไพรไทยมหัศจรรยอันย่ิงใหญจากธรรมชาต ิ สมุนไพรหนึ่งภูมปิญญาจากรุนสูรุนหลากสรรพคุณสารพันวธิกีาร 

 สมุนไพรไทย เลม 1     โดย ดร.นจิศริ ิ  เรอืงรังษ ี
  รวมสุดยอดสมุนไพรไทยที่สมบูรณที่สุดรวบรวมรายชื่อสมุนไพรไทย 333 ชนดิเนื้อหาประกอบดวยชื่อวทิยาศาสตร ชื่อวงศ 

  ลักษณะทางพฤกษศาสตร และสรรพคุณทางยา พรอมภาพประกอบกวา 1,650 ภาพ 
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สํานักงานขอมูลสมุนไพร - http://www.medplant.mahidol.ac.th 
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สมุนไพรอภัยภูเบส - http://www.abhaiherb.com 

สมุนไพรนารู - http://www.the-than.com 

สรรพคุณสมุนไพร -  http://www.rspg.or.th 

สมุนไพรดอทคอม - http://www.samunpri.com 

ยาดมสมุนไพร -  http://www.sahavicha.com 

บรกิารขอมูลเกี่ยวกับสมุนไพร ฐานขอมูลสมุนไพรตาง ๆ ฐานขอมูลสรรพคณุที่

สํานักงานคณะกรรมการอาหารและยา อนุญาตใหขึ้นทะเบยีนยาแผนโบราณ ขาวความ

เคล่ือนไหวเกี่ยวกับสมุนไพร 

ชุดประมวลความรูธุรกิจ 
“ยาดมสมนุไพร” 

รานขายสมุนไพร  : เวชพงศโอสถ   รานขายยาและสมุนไพรทีคุ่ณวางใจจากรุนสูรุน สี่แยกวัดตึก ถนนเยาวราช   

สามารถโทรศัพทสอบถามไดทีเ่บอร 02 222 2223  



แหลงอางอิง 
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69/18-19 อาคารชุดมิว บิลดิง้ ชัน้ 18-19 ถ.วิภาวดีรังสิต แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรุงเทพฯ 10400 

• เจาของความรู 

  กลุมสมุนไพรบานหนองออ บานหนองออ  ม.5 ต.เวียง  อ.พราว  จ.เชียงใหม 

 

 

 

 

 

 ภูมิปญญาทองถ่ิน (ดานสมุนไพร) 

นางลัดดา  ภักดีศรี ม.6  ต.เวียง อ.พราว  จ.เชียงใหม  โทร. 085-5559351 

 

 

 

 

 

ภูมิปญญาทองถ่ิน (ดานสมุนไพร) 

นางคําผง    ม.5   ต.เวียง อ.พราว  จ.เชียงใหม  โทร. 080-7692703 

 



แผนการถายทอดองคความรู  
และรูปแบบกิจกรรมหรือนิทรรศการ 

แผนการถายทอดองคความรู 

และรูปแบบกิจกรรมหรือนิทรรศการดังตอไปน้ี 

 

1. เผยแพรใหกับกลุมเปาหมายและผูทีส่นใจในอาชีพธรุกิจยาดม
สมุนไพร  อาท ิ กลุมแมบาน  กลุมวิสาหกิจชุมชน  กลุมคน
ตกงาน  กลุมผูที่ตองการรายไดเสริม  กลุมผูสูงอายุ เปนตน 

2. จัดกิจกรรมในรูปแบบตลาดนัดอาชีพ  เพื่อแนะนําความรูใหกบั
ผูที่สนใจและตองการายไดเพิ่มจากอาชีพธรุกิจยาดมสมนุไพร 

3. เผยแพรในรูปแบบแผนพับ / ประชาสัมพันธ 

4. เผยแพรผานทางสือ่และเทคโนโลยีทีท่ันสมัย (ITTERNET 
,FACEBOOK) 

5. จัดองคความรูในรูปแบบสื่อหนังสือ  บทความ  หรือวารสาร
เปดชองทางสงเสริมอาชพี 
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